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Realitni makléf Ing. Daniel Hanzal je 4. nejlepsi
realitni makléf spole¢nosti MAXIMA REALITY za rok
2010. V soucasné dobé patii mezi nejlepsi prodejce
celé spoleCnosti a ma za sebou stovky Uspésné
prodanych rodinnych domii a spokojenych klientd.

Proc déléte praci realitniho makléfe? Co Vas na ni bavi?

Profese realitniho makléfe mi dava moznost nahlédnout, jak a kde bydli
rliznorodi lidé. Pii své praci navstivim rizné typy a druhy nemovitosti,
sezndmim se s dalsimi a dalsimi stavebnimi a architektonickymi fesenimi
bydleni. Vidél jsem jiz tisice dom a fesil nespocet lidskych osudt a situa-
ci, které s prodejem nebo koupi nemovitosti ¢asto souviseji. K prodeji
domu totiz dochazi v rGiznych Zivotnich etapach, jako jsou svatby, naroze-
ni déti, ale bohuzel i rozvody, imrti a podobné. BEhem obchodu se
stavam soucasti rliznych zivotnich pfibéhd, slozitych situaci a rodinnych
vztahl. Mym cilem je najit pro klienta to nejlepsi a nejvyhodnéjsi feseni
a hlavné diim dobie prodat.

Jaka je soucasna situace na realitnim trhu v prodejich
rodinnych domi v Praze?

Podle mého nazoru je situace standardni, nedéje se nic dramatického.
Mdame za sebou predkrizové velké vychyleni smérem nahoru, kdy se trh
trosku ,prehral”
poptavka poklesla, ale nabidka je velkd. Kupujici si maji z ¢eho vybirat
a domy jsou jiz vétsinou nabizeny za realné ceny.

Co pro Vas prace ve spolecnosti MAXIMA REALITY znamena?

MAXIMA REALITY je na realitnim trhu 15 let, coz znamend, Ze md tradici, dob-
rou povést a renomé. Vim, Ze pro klienty je velmi dulezité, Ze je to spolecnost
s dobrou obchodni strategii a velmi spésnou historii. Unikatni je MAXIMA
REALITY v komplexnim servisu, ktery svym klientdm poskytuje pod jednou
stfechou. Ja jako makléF se proto mizu skutecné vénovat naplno pouze
obchodu. Nemusim se starat o vypis z katastru nemovitosti, smlouvy, zaji-
sténi hypotéky, nafoceni nemovitosti, inzerci, pravnické a finan¢ni sluzby...
To viechno za mé udélaji kolegové v tymu. Pro mé osobné vytvéii MAXIMA
REALITY skvélé zaézemi a podminky pro moji makléfskou praci.
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a vznikl obrovsky previs poptavky nad nabidkou. Ted'

Uspésny realitni makléf oddéleni prodeje rodinnych domi

Daniel Hanzal
I Ll (5 !

Jakou sluzbu mize klient od Vés ocekavat? Co je vlastné
tkolem realitniho maklére pfi prodeji rodinného domu?

Zakladam si predevsim na profesionalité a komplexnos-
ti sluzeb. Pokud si mé klient,vybere®, chci, aby mél jisto-
tu, Ze obchod pobézi, tak jak ma. Mym cilem je, aby
védél, Ze se nemusi o nic starat, o nicem premyslet, mit
jakékoliv pochybnosti. Casto maji ke mné klienti tako-
vou ddivéru, Ze mi od prodavaného domu svéfi klice a ja
potom sjednavam s potencialnimi kupci schizky - pro-
hlidky domu a majitele priibézné informuji o vyvoji
obchodu. Samoziejmé spolu konzultujeme celou fadu
véci: adekvatnost ceny, schvaleni inzerce, fotodoku-
mentaci, potfebu pfipadnych stavebnich dprav na
domé... Nejvétsim ocenénim pro mé je, kdyz mi klient
fekne, Ze od té doby, co fesim prodej jeho domu, mohl
uplné v této zélezitosti ,vypnout”. Ve chvili, kdy najdu
kupce, oznamim to klientovi a informuji ho, Ze se mu
kromé mne bude vénovat i nas pravnik — prevodce
a dalsi specialisté MAXIMA REALITY. Pravé ta komplex-
nost sluzeb je, podle mé, nejdulezitéjsi.

+Hleddm pro klienta nejlepsi feSeni”

Pro¢ by mél klient prodavat nebo kupovat
rodinny diim pres realitni kancelar?

Pokud obchod zajistuje dobrd realitni kancelaf, mél by
mit klient jistotu, Ze zajisti, aby prodej probéhl bez kom-
plikaci a bezpecné. Dobry maklér znd detailné trh a pre-
devsim rozumi stavebnimu stavu nemovitosti a umi
posoudit fakticky a pravni stav doty¢né nemovitosti. Vi,
jaké ceny jsou v konkrétni lokalité obvyklé, dokaze kli-
enta upozornit na pozitivni i negativni stranky mista
i nemovitosti, zna aktualni situaci na trhu. Umi pomoci
v pfipadech exekuce, zéstavy a jinych pravnich problé-
mU tak, aby se nemovitost bezpecné prodala.

S jakymi Zivotnimi osudy klient se setkavate?

Jsem predevsim profesional a mym cilem je zrealizovat
obchod tak, aby s nim klienti neméli témér zadné sta-
rosti a aby byli uchranéni od rGiznych nepfijemnych situ-
aci. Faktem ale je, Ze nékdy zazivam situace hranicici az
s cernym humorem. Treba kdyz se sejde pii prodeji
domu osm lidi, ktefi i presto Ze jsou pfibuzni, se nikdy
predtim nevidéli a kazdy ocekdvd od obchodu néco
jiného. Nebo kdyz se setkdm s byvalymi manzeli, ktefi po rozvodu pro-
davaji diim. Vztahy jsou nékdy tak vyhrocené, ze si vykaji a komunikuji
pouze mym prostrednictvim.

Na co jste nejvice hrdy? Co se Vam v praci nejvice povedio?

dy, které nakonec dopadly dobfe a vsichni byli spokojeni. Povedlo se mi
také prodat velmi drahou nemovitost s komplikovanym vyuzitim. Urcité
plati okfidlené obchodnické pfislovi, Ze kazda véc mé svého kupce a vzdy
jsem rad, kdyz se obchod Uspésné podafi.

Mym cilem je spokojenost obou stran — kupuijiciho i prodavajiciho.

Realitni makléf Ing. Daniel Hanzal
pracuje ve spole¢nosti MAXIMA
REALITY pres 8 let. Je to profesio-
nal, ktery se maximalné vénuje
vsem svym klientdm a kdykoliv je
ochoten jim pomoci. Pokud
potiebujete prodat nebo koupit
rodinny diim obratte se na néj.
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hanzal@maxima.cz




